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Un negocio que da juego

Abdellatif Bouziahne llegd a Malaga de vacaciones en 1982. Al afio siguiente abrio la
primera tienda de juguetes educativos de la provincia, que tambien exporta a Marruecos
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Abdellatif Bouzianne

Propretano de Paideia

Fecha de nacimiento:
1958,

Formacmn, Estudi6 ba-
chillerato ensu ciudad na-
:tal y despues se traslado a
Lille (Francia), donde em-
pez6 la carrera de Mate-
mticas y Fisica, aunque
no la termind porqué sé
puso a trabajar.
Primerempleo: Como,
traductor.en una empresa
comercial en la capital .
malaguena adonde llegg
en 1982 de vacaciones. Al
afio mgmente abfi6 la
tienda de juguetes educa-
tivos Paideia, pioneraen.
susectoren:a provincia.
Su empresa: Lleva 28
afios abierta en la calle
Pinzén de la capital ma-
laguefia,

+: EUGENIO CABEZAS
MAL AGH. Abdellatif Bouzia-
nne (Tanger, Marruecos,

1958) confiesa que es empre-

sario de pura casualidad, casi
sin pensarlo, porque su vo-
cacién frustrada es ia pintu-
1a. «Soy muy creativo y sigo
pintando en mis ratos libres,
pero evidentemente de eso
es muy dificil vivir, y tuve
que montar un negocios,
asegura. «Llegué a Malaga en
1982 de vacaciones conunos
amigos y me enamoré de la
cudad, ademas de conocera

la que hoy es miex mujer.

En una charla con un profe-
sor Hlamado José Gutiérrez,
éste me hablé de los jugue-
tes educativos, ¥ pensé que
podria ser una buena idea
para montar una Hendap, re-
memora el propietario de Ju-
guetes Paidea.

- Su establecimiento pre-
sumne de serel pionero en la
provincia en este tipo de ar-
ticulos, que potencian el de-
sarrollo psicomotor y cogni-
tivo de los nifios de entre
cero y los catorce afios. «Des-
pués de mi me han surgido
muchos imitadores, pero
puedo decir con orgullo que

" aqui seguimos, innovando

y apostando por un negocio
en el que muy pocos creian
cuando empecés, confiesa
Bouzianne.

«Muchos me vaticinaron
que nome podria ganar la
vida con una tienda asi, vy a

pesar de todos los avances

de las nuevas tecnologias y
de que los ninos cada vez
son menos nifios y se hacen
antes adolescentes, aqui
sigo, vendiendo todo tipo de
articulos, como puzzles, ju-

guetes, material escolar, pe-
lotas, colchonetas... no solo
en Milaga, sino también
fuera, en-otras provincias

-andaluzas e incluso en Ma-
TTuecosy, relata Abdellatif

Bouzianne.

A sujuicio, a pesar de los
avances tecnologicos y del
vertigineso ritmo de vida ac-
tual, cada vez son mas los
padres que se preocuparn por
la educacién de sus hijos, so-
bre todo en las edades mas
tempranas, y que dedican
tiempo ajugar con ellosya
leerles cuentos. «El proble-
ma es que los padres no te-
nemos hoy apenas tiempo
para esto, pero si que he
comprobado, en estos casi
treinta afios de trayectoria
profesional, que la concien-
clacién es cada vez mayory,

asegura este hijo de un ban-

Aﬁdéllihtiﬁﬂauanne confiasa qué-_rve hizo empresario de casualidad, p'er,i-E siente que lo suyo es la pintura. - sur

EN PRIMERA

El momento mas
B dificil fue...
Ha habido muchos, pero qui-
zd cuando trasladé la tiendaa

lasede actual, cuando apenas |-

llevaba un afio con el negocio
abierto, Era1984 y el local era
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mucho la pintura y sigo pin-
tando en m.is ratos libres.

¥s Un consejo para

& los jovenes empren-
dedores...

Valentia vy tener fe en lo que
hacen, creer en sus ideas.

Sino fuera empresa-

‘Wiam Yo seria...

Pintor, de hecho me gusta

Mi mayor apoyo es...
* La famnilia y el equipo
humano.que me rodea.

querc y de un ama de casa
de nacicnalidad marroqui.
«La verdad es que Mdlaga
me encanta, no solo la capi-
tal, sino toda la provincia.
Estoy enamorado de este lu-
gam, confiesa. )

«Al principio, la practica.

. totalidad de las ventas de

Paideia eran a institudones,
comse colegios y guarderias,
pero con el paso de los afios
es cada vez mayor el porcen-
taje de clientes privados,
gente que viene con sus hi- |
jos alatienda. Lo'mis curio- -
so es que la mayoria de las
veces son los hijos los que
tienen que explicarle a sus
padres como funcionan los

_juguetesy asegura Abdella-

tif Bouziamne: '
En 1983, tras abxir la ten-
daun afo antesen la plaza

‘de la Villa de Castelldefels,

en-la zona de la avenidade
la Aurora, Juguetes Paideia.
se trasladé a su actual-ubica-
¢ién, en la calle Pinzdn, una
via perpendicular ala Ala-
meda de Coldn. «La verdad

"es que fue uno de los mo-

mentos mds dificiles de mi

' trayectoria COmO empresa-

1io, porque solo llevibamos
un afio con el negocio abier-
to y era un local muy gran-
deal que nos trasladidbamos,
con mas de 400 metros cua-
dradosy, rememora.

Los efectos de la crisis

Sin embargoe, Bouzianne
echa la vista atris y puede
presumir de seguir al pie del
cafidn, ¢tratando de ofrecer
cada dia una sonrisa a nues-
tros clientes y de ayudaren

" laeducacién de nuestros hi- .

jos, que son el porvenir del
marianay, apostilla. «L.a com-
petencia es cada vez més
fuerte, y sobre todo ahora
con los bazares chinos, que
nos estan haciendo mucho
dafio, pere nosotros ofrece-
mos un producto de prime-
risima calidady, defiende el
duefio de Paideia.

‘A pesar de ello, la firma
ha notado de manera consi-
derable los efectos de la cri-
sis con el desplome del con-
sumo familiar, pasando de
facturar casi un millén de
euros en 2008 a 630.000 eu-
ros en el pasado ejercicio.
«Es una caida muy brusca,
pero esperamos que la situa-
cién mejoren, afirma. De
cara al futuro, este empre-
sario no.descarta abrir ms
establecimientos en la capi-
tal o en la provincia, «alge
delo que he estado tentado
muchas vecesy, admite. .

La unidad de los empresarios,

la defensa de Ia iniciativa

privada y la promocion de la

mentalidad emprencdedora son
los objetivos de Ia Confederacion
tle Empresarios de Malaga.

Una organizacion comprometida

con las pequenas y medianas

empresas y autonomaos de
la provincia de Malaga en su
desarrollo economico-social.
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