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Los turistas, como en casa

=

Jonathan Méndez estd al frente de Menyber, una empresa familiar con 28 afios de -
experiencia en la compra, alquiler y mantenimiento de viviendas vacacionales en Nerja

Fecha de nacimiento: 4
- de diciembre de1979.
- Lugar Nerja )
Formacion: Formac1on
_Profesional de Electnc1— -
dad y Electrénica.
Primer empleo En 2004,
‘con 25 afios, sepusoal =
frente de la divisién de la-
vanderiadelaé empresa de
sufamilia, - -
Su empresa: Menyber
atesora 28 anos de expe-
riencia en la venta, alqmler

y mantenimiento de vi- . -

viendas turisticos en Net-.
ja; donde cuenta con una
cartera de masde400in- .

muebles, asi comoun cen-

tenar de clientesensus |
servicios:de mantenimien-
_ to, lavanderia y tintoreria.

i EUGENIO CABEZAS
MERSA Jonathan Méndez
. Hermant (Nerja, 1979) se ha
criado al calor del desarro-
llo turistico de su pueblo na-
tal, con el ejemplo de sus pa-
- dres como referente empre-
sarial. No en vano José An-
tonio Méndez y Bernardet-
te Hermant pueden presu-
+ mir de ser pioneros en la
prestacion de servicios in-
tegrales de mantenimien-

to, venta y alquiler de vi- .

viendas turisticas en Nerja,
a través de su empresa
Menyber Global Services.
Desde 2004, su hijo Jo-
nathan Méndez esti al fren-
te del 50% de la sociedad,
concretamente de la divi-
sién de lavanderia, tintore-
ria y limpieza.

" «Laverdad es que ellos
empezaron en esto casisin

pensarlo. En los primeros
afios de la década de los 80
vivian en una urbanizacién
donde tenian fundamental-
mente vecinos extranjeros,
que pasaban aqui solo una
parte del afio. El resto del
tiempo tenian sus casas ce-
rradas y fue cuando una ve-
cina le pedi6 a mi madre que
se quedara con las llaves
para vigilar la vivienda y
limpiarla cuando empeza-
ron a darse cuenta de que
ahi habia un posible nego-
cio. Poco a poco fueron te-
niendo mis y mas vivien-

"das con contratos de man-

tenimiento, hasta hoy en

dia que tenemos unas 400»,

explica Méndez.

«El momento actual qui-

zas sea uno de los mas difi-
ciles que hemos vivido en la
empresa, no porque no haya

actividad, ya que hemos cre-

_cido un 5% con respecto a

2010, sino por los retrasos y
las dificultades para cobrary,
asegura el propietario de
Menyber, que no obstante
entiende que las crisis tam-

_ bién son «momentos de

oportunidades, para crecer

_yexpandirse, abriendo nue-

vas lineas de negocio».

Expansion

Asi, entre los proyectos en
los que esta trabajando este
joven empresario, que tras
cursar los estudios de For-
macién Profesional de Elec-
tricidad y Electrénica en
2004 ya se puso al frente' de
una parte del negocio fami-
liar —en el que también si-
guen muy implicados sus
padres y su hermana Katy-,
esta el de ampliar las insta-

. Desde febrero de 2010, Jonathan Méndez es el pres:dente de la Asoc1aC|on de Empresanos de Nerja TEC

‘?g El momento mais
.. dificil fue... )
Quiza los actuales, por la cxi-
sis y las dificultades para los
cobros, debidas a 1a falta de li-
quidez.

$ino fuera empresa-
rio seria...

Piloto de aviacién. Me encan-
tan los aviones y viajar por el
mundo con mi familia.

4P los jovenes empren-

dedores...

Que aprendan a levantarse
después de caerse, porque en
la vida de un empresario hay
muchos momentos en los
que van a caerse, a fracasar.

' Mimayor apoyo es...
Mi madre, Bernardette
Hermant.

laciones del servicio de la-
vanderia, tintoreria y lim-
pieza de Menyber, trasla-

_dandose a una nueva nave

en el poligono industrial de
Castillo Alto que acaban de
adquirir.

«Queremos traernos las
oficinas que tenemos en el
centro de Nerja hasta este

- lugar, que esta mas proxi-

.mo alazona donde tene-
mos nuestra mayor carte-

_ rade clientes y de vivien-

das, en el entorno de la pla-
ya de Burriana», detalla
Méndez, quien cree que el
unico secreto para tener éxi-
to con una empresa que tra-
baja constantemente al ser-
vicio de los turistas es «ofre-
cer la maxima calidad y pro-
fesionalidad».

Proyecto en Internet

Lasinquietudes personales
y profesionales de Jonathan
Méndez le han llevado a
apostar decididamente por

- las nuevas tecnologias, pues

se considera un «enamora-
do de la Red». «Es el presen-
te y el futuro del turismon,
afirma el empresario, quien
hace pocos meses lanzé el
portal ‘www.nerja.com’. «<Es
un sitio integral donde el vi-
sitante puede planificar por
completo sus vacaciones en
Nerjay, explica.

El portal est4 ya accesible
al pablico, pero quedan por
completarse algunos aspec-
tos, como lasreservas ‘on
line’, que el copropietario
de Menyber anuncia que se-
ran posibles en estos prime-
ros meses de 2012. La pagi-
na web se completa con la
aplicacién Nexja Virtual, que
ofrece imagenes en tres di-
mensiones de la localidad.

Ajuicio de Méndez, que
fue concejal del equipo de
gobierno del PP en su mu-
nicipio en la anterior legis-

- latura, a Nerja le depara un

-futuro turistico muy pro-
metedor «si los politicos ha-
cen bien su trabajo y cum-
plen con sus palabras y sus
promesasy. «Necesitamos
un puerto deportivo, un
campo de golf y la depura-
dora cuanto antes. Espera-
mos que con el nuevo go-
bierno sean por fin una rea-
lidad», sostiene.

Aunque yano estéenla

. politica activa, Jonathan

Méndez no se limita a tra-
bajar para su propia empre-
sa. Y es que desde febrero de

" 2010 ocupa el cargo de pre-

sidente de la Asociacién de
Empresarios de Nerja.

La unidad de los empresarios,

la defensa de Ia iniciativa

privada y la promocion de la

mentalidad emprendedora son
los objetivos de 1a Confederacion
de Empresarios de Malaga.

Una organizacion comprometida
con las pequerias y medianas
empresas y auténomos de

Ia provincia de Malaga en su
desarrollo econémico-social.
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